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DUBAI AND THE NORTHERN EMIRATES

CAHIER DES CHARGES
MISSION COLLECTIVE FOIRE D’ERBIL
27 AU 31 MARS 2010

Ce document confidentiel constitue un dossier de base dont 'objectif est de mieux connaitre
votre entreprise et vos projets sur le(s) marche(s) concerne(s)

PRESENTATION GENERALE

0O JE SOUHAITE PARTICIPER A LA MISSION DE PROSPECTION A ERBIL
0 JE SOUHAITE PARTICIPER A L’EXTENSION A BAGDAD

NOM DE L’ENTREPRISE :

ADRESSE :
VILLE :

CODE POSTAL :
PAYS :

PERSONNE DE CONTACT .
FONCTION !

E MAIL :

DATE DE CREATION :
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EFFECTIF :
CHIFFRE D'AFFAIRES :

SITE WEB :
I. ACTIVITE DE L’ENTREPRISE
FABRICANT O NEGOCIANT 0O AGENCE (|
COMMERCIALE
EXPORTATION (| IMPORTATION O DISTRIBUTION (|
AUTRES
(PRECISER)
DESCRIPTION DE L’ACTIVITE
DESCRIPTION DES PRODUITS / SERVICES
VOS PRODUITS SONT-ILS SOUMIS A DES NORMES SPECIFIQUES ? SI OUI, LESQUELLES ?
A QUELS SECTEURS D’ACTIVITE SONT-ILS DESTINES ?
ENTREPRISES CONCURRENTES
POINTS FORTS/AVANTAGES CONCURRENTIELS
CLIENTS DE L'ENTREPRISE
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MARCHE INTERNATIONAL

AVEC QUELS PAYS TRAVAILLEZ-VOUS ACTUELLEMENT ?

QUELS TYPES DE CONTRATS AVEZ VOUS DANS CE(S) PAYS ? (AGENTS, DISTRIBUTEURS, FILIALES...)

QUELS SONT LES PRODUITS QUE VOUS EXPORTEZ ?

ENTREPRISES CONCURRENTES A L'INTERNATIONAL
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II. OBJECTIFS SUR LE MARCHE IRAKIEN

OBJECTIFS DE LA MISSION DE PROSPECTION

AVEZ VOUS DEJA UNE CONNAISSANCE DE CE MARCHE ?
SI OUI, MERCI DE PRECISER (CONCURRENCE, OPPORTUNITES, VISITES DE FOIRES OU SALONS...)

QUEL TYPE DE PARTENAIRE(S) RECHERCHEZ VOUS SUR CE PAYS ?

Clients directs o Distributeurs o
Agents o Importateurs u
Constitution de société 0 Acquisition u
Transfert de technologie o Cession/ achat de u]

licence de fabrication
Joint-venture (m]

Autres (préciser)

QUELLES INFORMATIONS SPECIFIQUES RECHERCHEZ-VOUS SUR CE MARCHE ?

COMMENTAIRES
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